
[3] 글로벌 마케터 양성과정 커리큘럼-1

일차 시간 내용 비고

12월26일

(수)

1일차

9:00~12:00

(3H)

• 오리엔테이션 : 강의의 목적, 교육방법, 진행방법 및 조별발표 안내

• 무역 개론 : 무역의 정의 및 전체 흐름/단계, 각 단계와 단계별 세부 업무

• 회사 설립 : 회사소개-회사명, 업종, 조직도, 비전

• 조별 수출 아이템 확정

강의 위주

13:00~16:00

(3H)

• 수출 대상 국가 및 목표국가 조사(데이터 수집 및 분석 실습)

• 해외시장조사 프로세스

• 시장분석(통계분석, 정보수집, 사이트 정보 제공
실습 + 강사 멘토링

16:00 ~ 18:00

(2H)

• 마케팅 전략 수립(SWOT, STP)

• 발표자료 작성 및 검토

12월27일

(목)

2일차

09:00~12:00

(3H)

• 전시회의 의의 및 중요성

• 카탈로그 및 브로슈어 제작

• 세일즈 미팅 노하우

• 사후 고객관리 방법

강의 위주

13:00 ~ 16:00

(3H)

• 바이어 협상전략 수립

• 비즈니스 매너, 수출국가별 에티켓 등

• 전시회에서의 협상 세부사항

• 원가 산출 방법 및 세부내역

• 실전 해외영업 가격협상 전략

• Price Table 확인

강의 + 실습 + 멘토링

16:00 ~ 18:00

(2H)

• 가상 전시회 개최

• 수출상담 및 실전 협상

• Seller-Buyer 협상 및 계약체결

• 롤플레이 실시 및 피드백

실습



[4] 글로벌 마케터 양성과정 커리큘럼-2

일차 시간 내용 비고

12월28일

(금)

3일차

9:00~12:00

(3H)

• 무역서류작성 시뮬레이션을 통한 중요사항 내재화

• 실습을 통한 주요 사항 복습

• 주요 무역서식 작성

- 오퍼시트(Offer Sheet)

- 상업송장(Commercial Invoice)

- 포장명세서(Packing List)

- 환어음(Bill of Exchange)

강의 + 실습 + 멘토링

13:00~16:00

(3H)
• 발표자료 최종 검토 및 조별 발표 리허설 실습 + 멘토링

16:00 ~ 18:00

(2H)

• 강의장 집결 및 조별발표대회 진행

• 조별 평가 및 발표 총평 & 마무리
조별 발표 진행



[5] 국제무역사 2급 대비반 개요 & 커리큘럼

일차 시간 과목 세부내용

2019년

1월7일

(월)

1일차 7H

9:00~12:00

(3H)
무역규범

• 대외무역법. 통상

• 관세법 - 통관/환급.FTA

• 전자무역

13:00~17:00

(4H)
무역결제 • 대금결제 – 결제조건, 신용장, UCP600

2019년

1월8일

(화)

2일차 7H

9:00~12:00

(3H)
무역결제 • 외환실무 – 기초, 현물/선물환, 통화옵션, 환리스크

13:00~17:00

(4H)
무역계약 • 무역계약 – 계약종류, CISG, 인코텀즈

2019년

1월9일

(수)

3일차 7H

9:00~12:00

(3H)

무역계약 • 운송.보험

무역영어 • CONTRACT, PAYMENT

13:00~17:00

(4H)
무역영어

• TRANSPORT, INSURANCE

• 무역관련규칙

– INCOTERMS/CISG/UCP600/URC522

[개요]

1. 기출문제분석을 통한 키워드 중심 강의.

2. 도표화 및 이미지화를 통해 보다 알기쉽고 이해하기 쉽도록 강의진행 .

3. 현업 적용사례를 통한 설명으로 무역실무 습득 능력 향상

[커리큘럼]


